
 

 

    

Als einer der weltweit führenden Kettenhersteller brauchen wir bei pewag Mitarbeiter, die 

vorauslaufen, dort wo andere nur mitlaufen, und die mehr bewegen, wenn andere schon längst 
zufrieden sind. Sie fühlen sich angesprochen? Dann suchen wir Sie am Standort Graz  in der Position 

als 

Key Account Manager (m/w) - Anschlagpunkte 

Ihre Aufgaben 

Als Key Account Manager (m/w) im Bereich Anschlagpunkte liegen Ihre Hauptaufgaben in der 

Betreuung und Beratung unserer Kunden weltweit. Dabei wird es Ihr Ziel sein, die bestehende 

Kundenbindung zu vertiefen und unseren Umsatz in definierten Märkten unter anderem auch durch 

die Akquise von Neukunden zu erhöhen. In dieser Position können Sie damit rechnen, 50% des 

Jahres zu reisen.  

 
Ihr Profil 

Sie sind ein absoluter Vertriebsprofi (m/w) mit technischem Hintergrund und langjähriger Erfahrung im 

Bereich Anschlagpunkte und verstehen es, Kunden durch ausgezeichnete Beratung langfristig zu 

begeistern. Ihre Englischkenntnisse sind auf einem flüssigen, professionellen Niveau. Hervorragende 

Kommunikationsfähigkeiten und ein professionelles Auftreten setzen wir voraus.  

 
Ihre Persönlichkeit 

Sie sind Service-orientiert, sprühen vor Enthusiasmus und überzeugen mit Engagement und 

Hartnäckigkeit? Ihre Kunden halten Sie für zuverlässig und vertrauenswürdig? Sie können sich rasch 

an verschiedene Umwelten anpassen und können auch mit schwierigen Persönlichkeiten mit dem 

richtigen Feingefühl umgehen?  

 

Dann verlieren Sie keine Zeit und senden uns gleich Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Foto 
bevorzugt per E-Mail unter Anführung des Betreffs „ Key Account Manager (m/w) - 
Anschlagpunkte“  an:  

 
bewerbung@pewag-group.com 
pewag International GmbH, z.Hd. Frau Eva Hochmüller, Bahnhofgürtel 59, 8020 Graz  

 

Monatsbruttogehalt: ab EUR  2.415,21 (14x p.a., lt. Kollektivvertrag), abhängig von Ihrer beruflichen 

Qualifikation und Erfahrung ist eine Überzahlung möglich  
 


